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本报长沙讯 因助农直播走红，如今正
带着村里的主要产业向玉米种植发展，曾梦
颖时常被当地人称为“玉米村支书”。

曾梦颖是“90 后”，去年 4 月当选常德澧
县火连坡镇古台村村支部书记。曾梦颖告诉
记者：“任支部书记之后，想发展产业，在网上
看到很多支部书记都在带货，就萌生了直播
助农的想法。”

在曾梦颖看来，助农直播给村里带来
了明显的变化，“首先就是村里的知名度提
升了，以前很多人都不知道火连坡镇有古
台村，经过视频宣传之后，大家都知道了古
台村”。最主要的是，给乡亲们带来了增
收。曾梦颖介绍：“老百姓家里的农副产
品，像花生黄豆绿豆芝麻，以往价格很低，
比如芝麻，别人来收是 5 元一斤，我们在直
播间可以卖到 10 元一斤，卖货的钱都是给
老百姓的。”

直播还带动了当地的产业发展，今年开
始，曾梦颖带着老百姓种植玉米，她说：“今年
种了 100亩，刚开始是卖鲜果，我们种有水果
玉米、甜糯玉米，甜糯玉米有花糯和黄糯，花
糯和黄糯我就放到隔壁的县进行深加工处
理，深加工之后，玉米的附加值会增加，周期
也能更久，我们后期的产业主要也围绕玉米
展开。”目前，曾梦颖正准备在村里建厂招商
引资对玉米进行深加工，工厂预计国庆节之
后便开始动工。曾梦颖介绍：“村里有厂的
话，老百姓可以去种玉米，也可以去工厂务
工，也是为百姓增收的另一种方式。”

国庆节期间，曾梦颖也没让自己闲下来，
在围着玉米转。“城头山有稻草节，我们准备
去参加两场展销会，去现场推销我们的玉
米。我们的玉米肯定要先让大众接受，要有
我们自己的卖点，让顾客有对比，之后顾客才
会回购。”此次展销会，曾梦颖暂定参加两场，

“如果人流量大的话，可能视情况再延长一
点”。

平日里，一有机会，曾梦颖都会抓准时间
进行地推，她告诉记者：“只要是有一点点机
会，肯定都要去做，想让更多人知道我们的玉
米是怎么样的。”曾梦颖介绍，目前当地的玉
米还在两家线下门店有销售，“销售量都还挺
可以的，主要玉米确实不错”。

对于接下来古台村的产业发展，曾梦颖
也有着自己的计划。她说：“等工厂落地后，
我们全年都可以卖玉米。直播助农部分，目
前的话是只覆盖了我们自己一个村，农产品
不是特别多，近段时间我们没有什么农产品，
就不会天天直播。后期可能会辐射到别的
村，村子多了之后，农产品也会更丰富。”

记者张沁

本报长沙讯“我要把它炸到位，炸不到位
我是无法原谅我自己的”“做你的，做完你的做
你的，我心里有数，这种场面我还是在控制”“请
拿出你的袋子，我需要的是速度”……这些风靡
全网的金句，出自江西景德镇市一名炸鸡排的
摊主。

“鸡排哥”名李俊永，他对工作的热情，被网
友形容为“鸡排界的海绵宝宝”，6元一份的鸡排，
被网友称收获了“价值 60元”的情绪体验。如今
他的小摊已成为当地的打卡点，甚至吸引了外国
游客，个人社交账号在7天内涨粉超过47万。

9月 30日，“鸡排哥”在个人视频账号发布视
频称，欢迎大家在国庆假期来到景德镇游览观
光，希望大家在找他打卡时有序排队。

10月 1日，记者从“鸡排哥”妹妹处获悉，国

庆长假第一天，一家人提前全力为客流做准备。
下午3时，“鸡排哥”准点出摊，记者从社交媒

体账号看到，摊位周围已经有不少志愿者维持秩
序，还有专程赶来的外地游客热情互动喊着：“鸡
排哥，你的兵来了。”

与此同时记者也注意到，“鸡排哥”换上了新
衣裳，在直播间他表示，这件印有“鸡排哥”的衣
服，就相当于标识，想要购买自己家鸡排的顾客
们，可以去往穿有这件衣服的摊位。

记者此前曾实地打卡这一份美味，“鸡排哥”
的妹妹告诉记者，自己的哥哥此前就是做美食小
吃摊的生意。她介绍：“大家都说他幽默，其实我
们家里人也都是这么觉得的。”

记者曾在现场了解到，自从“鸡排哥”的生意
爆火后，全家都前来帮忙，形成了“鸡排世家”。

更值得一提的是，他免费将技术教给亲戚，带动
整个家族开了9个摊位。

每天下午3点准时出摊，提前一个小时到达，
就已经能看到慕名而来的游客自带椅凳排队。

景德镇市相关部门工作人员还为排队的游
客准备了风油精、十滴水等防暑降温药物以备
不时之需。交警也在每日高峰时段加强疏导，
防止人群聚集引发交通拥堵，全方位保障道路
安全有序。

景德镇当地市民自发到现场帮忙维持秩序。
当地居民谢先生称，自从“鸡排哥”走红之后，他自
费买了100个凳子，每天赶在出摊前用电动三轮车
拉到现场，供游客休息，等晚上游客散尽后，他才
会回家，有时要近晚上11时才能到家。

记者黄康睿

本报长沙讯 10月1日凌晨，湖南
省妇幼保健院产房内，洋溢着温馨与
喜悦的气氛。在丈夫韩先生的全程陪
伴下，29岁的朱女士于 2时 42分顺利
诞下一名体重 3090 克的女婴。新生
命的平安降临，为这个特殊的日子增
添了双重喜庆。

产房里，灯光柔和，医护人员轻柔
而专业的指导声与监护仪规律的嘀嗒
声交织。韩先生紧握妻子的手，不断
为她擦拭额角的汗珠，低声鼓励。经
历数小时的努力，伴随着一声响亮的
啼哭，一名健康的女婴顺利娩出。医
护人员将清理干净、包裹在柔软襁褓

中的婴儿轻轻放在朱女士胸前。初为
父母的韩先生夫妇激动不已，脸上写
满了疲惫却难以抑制的幸福笑容。

“能在国庆节这天迎来我们的宝
宝，感觉特别幸运，意义非凡。”刚刚经
历分娩的朱女士眼中闪烁着幸福与骄
傲的光芒，“希望她能健康成长，拥有
光明美好的未来”。

据湖南省妇幼保健院产房医护人
员介绍，国庆假期间，医院已做好充分
准备，医护人员坚守岗位，确保每一位
孕产妇都能得到安全、周到、专业的医
疗服务。

记者梅玫 通讯员余杨 韩旭
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让湘绣在青春里发光

曾梦颖在玉米地。图/视频截图

本报记者陈张书 长沙报道

总决赛舞台上，两双年轻的手托
起一方湘绣，浏阳烟花纹样在灯光下
流转生辉，千年湘绣技艺在当代设计
中重焕新生。

近日，“梦里乡村看长沙”大学
生乡村创新创业大赛总决赛现场，

湖南大众传 媒 职 业 技 术 学 院 播 音
与主持专业的学生冯卓琰与湖南
工程职业技术学院的宝玉石专业
学子黄洁的默契配合赢得满堂喝
彩。她们的作品最终荣获大赛二等
奖，这份荣誉不仅是对创新精神的
肯定，更是对非遗传承路径的最佳
印证。

适逢双节，网络达人们会怎么过
节？又会与游客们共同书写哪些故事和
记忆？请看本报推出的系列报道《网络
达人们的长假》。

潮宗街青创集市、中南大学校园
市集上，她们的湘绣首饰单日销售额
均突破 5000 元；海外平台上，“鎏光·
拾色”系列湘绣文创售出超 1.6万件；
今年中非贸易博览会上，一套湘绣主
题文创产品刚亮相就卖出 600件……
项目自 2023年底启动以来，已实现令
人瞩目的商业成果。

“我们的商业模式已经得到市场
验证。”冯卓琰表示。今年 5 月，团队
在沙坪街道正式注册公司，标志着项
目完成从创意到商业的转化。

在她们身后，是沙坪湘绣第七代
传人施静云这样的前辈支持。施静云
不仅将古法技艺与现代光影技术结
合，还培养了一千多名绣工。去年与

“湘见相熹”合作的首饰系列，在海外
上线当天即售罄，成了“老技艺+新创
意”的经典案例。

团队自身的“跨学科基因”也成了
破局关键：成员涵盖宝玉石鉴定与加
工、建筑室内设计、会计等多个专业，

有人负责工艺优化，有人把控设计美
学，有人梳理商业逻辑，各司其职攻克
了“湘绣工艺与首饰制作衔接”的技术
难点。更难得的是，她们还主动吸纳
沙坪当地绣娘参与生产——绣娘们负
责手工绣制，学生团队把控设计与品
控，既守住了老技艺的“魂”，又为乡村
绣娘带来了稳定收入，为乡村振兴注
入了新鲜活力。

在沙坪湘绣小镇，她们还搭建起
一套“双赢”体系：当地绣娘靠手艺增
收，年轻团队靠创意拓市场，老技艺在
供需循环里自然“活”了过来。

“手把手教刺绣是传承，但让刺绣
变成年轻人愿意买、日常能戴的东西，
才是更长久的传承。”黄洁的这句话，始
终是团队的初心。如今，她们已有了更
清晰的规划：继续扩大产品线，深化“非
遗+科技”探索，尝试温感变色湘绣、数
字定制纹样等新技术；还计划与更多消
费品牌合作，让传统文化与现代消费真
正实现“共生共荣”。

故事的起点，是两年前的沙坪湘
绣小镇。冯卓琰为拍摄非遗专题来到
沙坪湘绣小镇。在一间绣品工作室
里，她遇见了正俯身刺绣的黄洁。

“当她向我展示那些将湘绣技艺
融入现代首饰的设计稿时，我瞬间被
吸引了。”冯卓琰回忆道。两人从湘绣
的传承困境聊到创新可能，相谈甚
欢。黄洁当即邀请冯卓琰加入她正在
筹建的“湘见相熹”团队。

黄洁从小耳濡目染，深知湘绣面临
的技艺断层危机。考入大学后，她便立
志要组建团队，为这项古老技艺注入青
春活力。而冯卓琰的传播专业背景，恰
好为项目推广提供了有力支持。

团队创造性提出“文化佩戴”理
念，将湘绣独特的鬅毛针、掺针等传统
技法巧妙运用于日常首饰设计。“赤影
掠青”“鹤入苍松”等系列作品，既保留
了湘绣细腻的艺术神韵，又融入了现
代审美元素。

“湘绣最初本就是生活用品，我们
要让它回归日常。”黄洁介绍，团队开
发出 88元至 499元不等的亲民产品，
让年轻人能够轻松拥有湘绣之美。

更值得一提的是，团队与沙坪杨
帆湘绣、三棱镜工作室等机构合作，推
出温感变色文房盒、蓝牙音响等创新
产品，探索“非遗+科技”的融合路径，
让传统技艺与现代生活完美结合。

传承：组建团队为古老技艺注入青春活力

成果：商业模式已经得到市场验证


