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本报记者吴陈幸子 长沙报道

11月24日，第二届“荒野求生”赛事 14
名选手正式进入决赛。前三天进行的第
三届“荒野求生”赛事现场报名，主办方从
各地赶来的报名者里抽取了 60 人作为参

赛者。此后将开启线上报名，共40个参赛
名额。

24 日上午，潇湘晨报记者在现场获
悉，在进山前的检查环节，第二届决赛选手

“老中医”因被发现在鞋垫中藏有细线而被
罚红牌出局。

此次决赛禁止携带半决赛物资，选手们从零
开始，每人将获得生存刀、兵工铲、200克盐、一个
行军锅，以及速生白菜种子 4包、萝卜种子 4包，
可携带衣物较半决赛更厚、数量也有所增加。赛
事没有时间上限，坚持最长者获胜，将获得 20万
元奖金。

24日，赛事总策划联合创始人还公布了一项
决赛新规则，即选手每隔 10 天可选择去留，以
2000 元奖金为基础，选手选择留下并且在 10 天
内没有因其他原因被淘汰，则算挑战成功、奖金
翻倍，失败则没有奖金。当日10时许，剩余13名

决赛选手正式入山。
根据当天赛事直播，选手“归途”董胜进山10

分钟就给自己抓了三只虫子和螃蟹。给自己挖
洞的“林北”则笑称自己是“土拨鼠”。

“文车车”则找到一处天然崖壁作庇护所，被
网友评价是目前最好的庇护所，“三面通透、背靠
崖壁、面前有小溪”。选手“扛海碗”杨亦宸为自
己找到的庇护所是看中其“平坦、阳光充足，可以
种菜，离水源也很近”。

“刀疤哥”成为决赛场第一个钻木取火成功的
人，选手“蜜蜂哥”符民乐则称决定10天之后再生火。

决赛规则有变化，选手每隔10天可选择去留

24日上午9时许，14名决赛选手集合出发决
赛区。有选手直呼要开启度假模式，有选手喊出

“明年春暖花开再见”。
67号选手“道友”孙高的妻子赶来现场，嘱托他

注意身体。“身体第一，比赛第二。希望他健健康康
回家，我们在家等他。”他在此场赛事中的特点是在
长达41天的荒野求生中坚持无火生存，靠自身耐力
和适应能力克服低温环境。

出发前吃最后发放的早餐时，选手们都在大
口吃喝补充最后的营养。100号选手“文车车”车
文称自己当天已经吃了24个鸡蛋，一斤牛肉，一瓶
红牛，十管葡萄糖还有一瓶牛奶。

在称体重环节，“文车车”相比5天前出山时竟
然胖了18斤，不过“身上衣物可能也有四五斤”。另
一名人气很高的选手“刀疤哥”杨小永也胖了8斤左
右。林北、蜜蜂哥则说自己体重没有什么变化。

选手需经过检查、培训等环节进山。然而在检
查环节，选手“老中医”邓忠涛被查出在携带鞋垫中
缝有一捆细线，被安全员带至一旁后确定淘汰出
局。现场有工作人员推测，这些细线或可以用来钓
鱼等。在此前比赛中，选手“老中医”以中医药知识
充分、善于识别可食用植被等为特点。此后“老中
医”回应称，鞋垫是粉丝给的，自己并不知情。

“有想过自己再出山是什么样吗？”记者询问
正在打包行李的选手“林北”张博林。他摇摇头
说：“没有，先撑下去再说。”

11 月 18 日，第二届“荒野求生”赛事比赛进
行至 41天时，由于气温骤降，主办方基于选手健
康和安全考虑，决定让 14 名选手提前入围总决
赛。21日，主办方为 14名选手每人颁发两万元
现金奖，再加上直播收益和品牌方赞助等，每人
当天至少收到3.2万元奖金。

23日，许多人集聚在七星山景区八角
亭报名第三届赛事。还未正式参赛，已有
部分报名者因鲜明特质在现场聚集起大量
人气。

比如与 20 岁尼泊尔妻子来报名的哈
尔滨男子刘先生，他称造庇护所是他的强
项，“钻木取火 20秒就能把火生起来”，他
还相信自己有哈尔滨“先天冰雪 buff 加
成”。他表示之后参与线上报名的妻子身
体基础很好，并熟悉自然环境。

从四川来的姚女士则因可爱外观和强
悍动手能力之间的反差频频引人驻足。她
称自己已经提前几个月找人拜师学艺，会
想办法生火，还抓到不少能吃的虫子。“城
市里食物很多添加剂，我觉得山上的人其
实挺长寿的。如果这次没抽中就会继续报
名第四届。”

相比 21日的 800余人抽 20人、22日的
1290余人抽20人，最后一日的报名人数达
1520人，被抽中上台的人激动无比。

在湖南工作的张女士称，她妈妈在直
播上看到她被抽中后激动不已，“我想的是
挑战一下自己，我觉得我们女生也很有勇

气，也能很坚毅地在荒野中生存下来。不
过回去后还是会先好好上班，等赛前一两
个月再充分准备。”

“报了三天，最后一天中了！我本来以
为没希望，都退到旁边去了。很幸运，真
的！”被抽中的李佑麟笑得合不拢嘴，他称
自己是退役的侦察兵，熬过-27℃的河北
张家口和 40℃的高温非洲，而且他是湘乡
人，跟别的选手比更熟悉比赛环境，他表示
对自己有自信。

还有一名临时赶过来的女士在朋友劝
说下报名，也被抽中。面对浪费名额的质
疑，她称自己就是有十多年户外经验、身体
基础很好，朋友才会推荐，既然中选就会好
好准备。

当日抽选还产生一个作废名额——一
名从黑龙江佳木斯赶来的报名者在被抽中
后迟迟未露面，直至主办方宣布作废后一
两分钟才匆匆登上台。只是很遗憾已经失
效，他称自己是去天空之眼给妻子送生日
祝福了，没及时下山。

现场报名结束，人群很快退去。而第
二届剩下的选手在次日迎来正式决赛。

有人临时报名被抽中
有人给妻子送祝福没赶上抽中名额

七星山“荒野求生”从零开始
13名选手进入决赛赛区，比赛首日有人找到最好庇所

选手们在出发前大口吃喝补充最后的营养

决赛前，“林北”扛起自己打包成人形的行李。
图/记者吴陈幸子

进入决赛
赛区前，选手
进行行李检查
等环节。
图/记者王贯宇

擦亮金融为民底色 润泽三湘千企百业
中国建设银行湖南省分行做好普惠金融大文章

在湖南这片红色热土
上，建行人的脚步遍布三湘

四水，用脚步丈量需求，用产品
破解难题，用服务温暖人心。
作为扎根地方的国有大行，中国

建设银行湖南省分行（以下简称“湖南建
行”）始终坚守“服务大众、促进民生”的初心，将普惠
金融作为服务实体经济的重要抓手，以科技赋能、模

式创新、服务下沉，为小微企业注入源源不断的金融动能。截至2025年10月底，湖南建行普惠金融贷
款余额突破1346亿元，惠及小微客户超16万户。

在衡阳，正大饲料（衡阳）有限公司的
生产车间里，自动化生产线高速运转，码垛
机器人灵活作业，一袋袋饲料从这里发往
湘南各地的养殖场。在饲料流通的数据背
后，金融活水也沿着这条通路，流向了末端
的养殖场中。

“建行的客户经理比我们更清楚哪家
养殖户猪仔出栏、需要采购多少饲料。”正
大集团湖南区财务长范铁生笑着说。这
一变化，源于建行与正大共同打造的“圈
链群”产业金融模式。该模式以正大为核
心企业，依托其自主研发的“猪博士”平
台，将养殖户的生产数据转化为信用资
产，实现纯信用、高效率的融资服务。

传统养殖业缺乏抵押物、信息不透明，
融资难一直是行业痛点。“猪博士”平台通
过物联网传感器、AI 算法，实时采集温湿
度、饲料投喂、疫苗使用等上百项数据，为

每个养殖户建立“数字档案”。
“通过‘猪博士’平台，就能判断猪只数

量、质量和经营规模，风险可控，产品也能
标准化推广。”湖南建行衡阳分行工作人员
表示，分行据此构建风控模型，实现数据
换信用，审批时间从数周压缩至最短两
天，让资金在最需要的时候精准滴灌。

目前，仅正大衡阳公司链上融资规模
已达 1.03亿元，两年多来无一笔逾期。两
个月前，这一模式在全省范围推广，预计未
来信贷规模将突破10亿元，带动数千农户
稳健发展。

“这次合作真正实现了从农业产业数
据到银行纯信用的价值重塑。”范铁生表
示，未来，双方还计划融合物联网等技术，
尝试开发平滑行业周期的金融工具，帮助
养殖户从获得融资升级为管理风险，实现
可持续发展。

串起乡村振兴“致富链”

火红的朝天椒，是汝城的农业名片。汝城县繁华食品
有限公司（以下简称“繁华食品”）的仓库里，一排排辣椒成
品整装待发，即将奔赴全国各地的销售终端。作为国家级
高新技术企业和农业产业化重点龙头企业，繁华食品通过

“企业+基地+农户”模式，带动上万人就业，产品覆盖全国
26个大中城市，2024年营销产值达16.35亿元。

“我们从育种、育苗、种植，到加工、销售，做的是一整条
辣椒产业链。”繁华食品总经理朱树清介绍，公司旗下拥有
农业公司、食品加工厂、销售公司等多类主体，形成了从田
间到餐桌的全链条布局。

近年来，随着企业向C端消费市场和B端餐饮供应链
双向拓展，资金需求更加多元。湖南建行郴州分行为其提
供了 1000万元流动资金贷款，支持其扩大生产、拓展渠道。
如今，繁华食品不仅在线下商超、餐饮渠道稳扎稳打，还通
过经销商对接真功夫、无穷等品牌，成为它们调味包、辣椒
酱的核心供应商。

“我们不只是卖辣椒，更是做文化。”朱树清说，企业连
续多年参与汝城辣椒节，将产品融入地方文旅推广，打造从
辣椒产品到辣椒文化的品牌升级。在这条从田间到餐桌的
产业链上，湖南建行的金融支持如同一条隐形的纽带，串起
了农户、工厂、经销商和消费者，也让“汝城辣椒”香飘全国。

常德市武陵区，常德国际农产品
交易中心，这座占地881亩的巨型市场
正以日均 5000吨的交易量，成为湘西
北、鄂东南地区农产品流通的核心枢纽。

“我们是全品类、一站式的采购平
台，商超来这里一次就能把所有品类
补齐。”总经理张嵘介绍，作为湘西北地
区唯一的大型综合性农产品一级批发
市场，食品安全是重中之重，园区与武
陵区市场监管局共建食品检测中心，每
日抽检样本超600份，实现从进场到销
售的全链路溯源。

然而，在项目初建之时，企业却一
度面临资金紧张的困境。“重资产、长
周期是农批市场的特点，建设过程中
很容易出现资金周转问题。”张嵘坦
言。湖南建行常德分行在了解到企业
困难后，迅速响应，组建专项团队赴河
北与项目母公司首衡集团洽谈，联动
河北省分行组建银团，合计授信4.9亿
元，其中常德建行授信 2.94亿元。“从
授信到放款，不到一个月就完成了。”
张嵘感慨道，“这笔资金让我们能专心
投入建设和运营。”

建行的服务并未止步于市场建
设。针对园区内近千家商户，建行推
出“农户贷”“商户云贷”等普惠产品，
提供收款码、账户管理等综合服务，让
金融活水从市场平台流向每一个经营
单元。

在长沙红星全球农批中心，同样
的故事也在发生，积极、高效、精准的
服务得到了商户的高度认可。

天新伯兴果业专营库尔勒香梨、
阿克苏苹果，每年香梨销量达两三千
吨，成为品类头部商户。由于气候原

因，库尔勒香梨减产，收购成本大幅增
加。湖南建行天心支行在走访时了解
到了商户面临的资金压力，迅速发放
200万元信用贷，用以帮助商户收购香
梨和包装存储。“从对接到放款只花了十
来天，刚好能赶上我们收梨子进冷库。”

“从越南的老树上，到咱们和牌的
档口，只要 4天的时间。”在和源胜，曹
老板指着一车刚到的菠萝蜜介绍。和
源胜果业与建行合作多年，主打品牌
化和精品化路线。“做品牌，要求水果
品质要稳定，价格波动也更小。”菠萝
蜜一年都可以供货鲜果，成为了他心
中稳定单品的不二之选。曹老板的和
牌菠萝蜜，优选老树果，出品稳定，口
感脆甜，核小皮薄，打出了知名度。今
年 8 月，在了解到其收果的资金需求
后，天心支行通过抵押贷款提供110万
元资金，缓解了企业收果期间的资金
流紧张。

一条养殖链、一串辣椒、一座市
场，湖南建行的普惠金融之路，走的是
一条“科技驱动、生态共建、服务下沉”
的创新之路。通过建行惠懂你 App，
实现一分钟融资、一站式服务；通过

“技术流”评价体系，助力科创企业“知
产”变“资产”；通过减费让利，每年为
小微企业节省财务成本超30项……

湖南建行工作人员表示，下一步，
建设银行湖南省分行将持续坚守普惠
初心，深刻把握金融工作的政治性和人
民性，不断提升服务水平，把普惠金融
服务送到千家万户，做好“普惠金融”这
篇大文章，为实体经济注入正能量和
新动力。

文/记者李鑫智 通讯员何琼

激活现代农业“新引擎”

托举商品流通“大枢纽”

红星全球农批中心鸟瞰图。

常德国际农产品交易中心。 正大饲料（衡阳）有限公司仓库。繁华食品车间，机械臂正在打包辣椒酱。


